LE GUIDE ULTIME POUR
REUSSIR SON

ENTREPRISE

DE L'IDEE A LA REUSSITE




INTRODUCTION

Bienvenue dans ce guide complet qui va vous aider dans
la création et le lancement réussi de votre entreprise.

Si vous étes en train de lire ces lignes, c'est que vous
avez probablement l'ambition de devenir entrepreneur
ou de réussir votre entreprise. Félicitations pour cette
décision audacieuse !

Cependant, il est important de souligner que la création
et le lancement d'une entreprise sont des étapes
cruciales et déterminantes pour sa réussite future. Pour
atteindre vos objectifs et réussir dans votre entreprise,
vous devrez faire preuve de détermination, de
persévérance, de créativité et surtout de patience.

Ce guide vous accompagnera tout au long de votre
parcours entrepreneurial, de Ll'idée initiale a la
realisation de votre projet.

Dans ce guide vous trouverez des conseils pratiques, des
astuces et des étapes clés a suivre pour vous aider a
concrétiser votre idée d'entreprise. Nous couvrirons
également les aspects financiers, mindset et marketing,
ainsi que les défis que vous pourriez rencontrer en cours
de route.

En suivant les conseils et les étapes clés de ce guide,
vous pourrez vous donner les meilleures chances de
succés dans votre entreprise et accomplir votre réve
entrepreneurial.

Prét a vous lancer ? C'est parti !
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QU1 SUIS-JE 1

Mon intuition est que quelqu'un en qui vous avez
confiance a mentionné mon nom, ou que vousS avez
visionné l'une de mes vidéos, citations ou articles en
ligne. Quel que soit le chemin que tu as pris, je suis
vraiment content que vous soyez ici.

J’enseigne aux propriétaires d’entreprise, aux coachs et
aux entrepreneurs les étapes d’action rentables pour
créer une liste de diffusion tres engagée, des formations
et utiliser des stratégies marketing pour vendre
facilement et créer une entreprise rentable et

efficace.

Depuis 7 ans j'accompagne des entrepreneurs pour
atteindre le style de vie de leurs réves en attaquant

3 angles: Plus de temps, Plus d’argent et Plus d’impact.

Dans ce guide, j'ai condensé 7 clés pour vous aider a
réussir votre entreprise. rapidement.

Pour en savoir plus,_cliquez ici

A votre succes

e VDAL
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ETAPE 1

Evaluation de l'idée d'entreprise

Lorsque vous pensez a créer votre propre
entreprise, la premiere étape est de déterminer
si votre idée a du potentiel pour réussir sur le
marché. C'est un élément crucial de votre plan
de création d'entreprise, car sans une idée solide
et viable, tout le reste ne sera que du temps et
de l'argent perdus.

[l est facile d'étre emporté par la passion et
l'excitation d'une idée qui vous semble geniale,
mais il est important de prendre du recul en et
de vous poser les bonnes questions. Comment
savez-vous si votre idée est viable et faisable?
Comment savez-vous si elle est susceptible de
réussir sur le marché?

C'est la que l'étude de marché entre en jeu. C'est
la premiére étape pour évaluer la faisabilité et
la viabilité de votre idée. Il s'agit d'une analyse
approfondie de l'industrie et du marché cibles
pour déterminer si votre idée peut répondre aux
besoins et aux desirs des consommateurs.

C'est egalement l'occasion d'analyser la

concurrence et de déterminer comment vous
différencier de vos concurrents.
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Il est important de ne pas sauter cette étape
cruciale de l'étude de marché, car elle peut
vous éviter de nombreuses erreurs. Cela vous
donnera également de la confiance et la
connaissance pour poursuivre votre idée avec
une direction et une vision claire.

L'étude de marcé peut sembler intimidante,
mais elle est en réalité une étape
relativement simple qui peut étre menée en
utilisant un certain nombre d'outils et de
ressources en ligne. Vous pouvez commencer
par des recherches en ligne pour en savoir
plus sur votre marché cible et vos
concurrents. Vous pouvez également utiliser
des sondages en ligne ou des entretiens avec
des consommateurs potentiels pour obtenir
des commentaires et des opinions sur votre
idée.

L'analyse de la concurrence est également un
élément clé. Il s'agit d'une étude approfondie
des entreprises existantes dans votre marché
cible pour déterminer leur positionnement,
leurs forces et leurs faiblesses. Cela vous
permettra de déterminer comment vous
pouvez vous différencier de vos concurrents
et de créer une offre unique qui répond aux
besoins des consommateurs.
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FICHE PRATIQUE

Pour vous aider je vous invite a utiliser le

PESTEL qui est un outil d'analyse qui
permet d'examiner les facteurs externes qui
peuvent affecter votre projet. En identifiant
les facteurs politiques, économiques,
sociaux, technologiques, environnementaux
et légaux, vous pourez mieux comprendre
votre marché et prendre des décisions plus
éclairées pour votre entreprise.

Politique

Législation Economie

LUentreprise

et son
marché

Ecologie Social

Technologie
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FICHE PRATIQUE

Identifier les facteurs politiques : Les facteurs politiques
comprennent les lois, les réglementations, les politiques
gouvernementales et les changements politiques qui pourraient
affecter votre entreprise. Par exemple, une nouvelle législation sur
la protection des données peut avoir un impact sur les entreprises
qui collectent des données de clients

Identifier les facteurs économiques : Les facteurs économiques
incluent les tendances économiques générales telles que l'inflation,
le taux de change, la croissance économique et le pouvoir d'achat.
Ces facteurs peuvent avoir une incidence sur la demande des
consommateurs pour vos produits ou services.

Identifier les facteurs sociaux : Les facteurs sociaux incluent les
tendances sociétales telles que les valeurs, les attitudes, les
croyances et les modes de vie. Il est important de comprendre
comment ces facteurs influencent Lle comportement des
consommateurs.

Identifier les facteurs technologiques : Les facteurs technologiques
incluent les innovations, les avancées technologiques, les brevets,
les tendances de l'industrie et les investissements en R&D. Il est
important de comprendre comment la technologie peut affecter
votre entreprise et comment vous pouvez en tirer parti.

Identifier les facteurs environnementaux : Les facteurs
environnementaux comprennent les changements climatiques, les
politiques environnementales, les catastrophes naturelles et les
facteurs géographiques. Il est important de comprendre comment
ces facteurs peuvent affecter votre entreprise et comment vous
pouvez y répondre.

Identifier les facteurs légaux : Les facteurs légaux comprennent les
lois, les réglementations et les exigences Légales. Il est important
de comprendre comment ces facteurs peuvent affecter votre
entreprise et de veiller a ce que votre entreprise soit en conformité
avec la réglementation.
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ETAPE 2

Définir votre vision et vos objectifs

Une fois que vous avez effectué une analyse
approfondie de votre idée d'entreprise et de
votre marché cible, il est temps de définir votre
vision et vos objectifs pour votre entreprise.
Cette étape est cruciale pour établir une
direction claire pour votre entreprise et pour
vous permettre de rester concentré sur vos
objectifs a long terme.

Votre vision est la direction générale ou vous
voulez emmener votre entreprise.

C'est le résultat ultime que vous voulez
atteindre en créant votre entreprise. Par
exemple, votre vision pourrait étre de devenir le
leader de l'industrie ou de changer la vie de
millions de personnes grace a votre produit ou
service.

Vos objectifs sont les étapes concréetes que vous
allez prendre pour atteindre votre vision. Ils
peuvent inclure des objectifs a court terme tels
que lancer votre produit en un an, atteindre un
certain nombre de clients en deux ans, et des
objectifs a long terme tels que devenir rentable
en cing ans ou devenir un leader de l'industrie
en dix ans.
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Il est important de définir clairement votre
vision et vos objectifs, car cela vous donnera
une direction claire pour les décisions que
vous prendrez pour votre entreprise. Cela
vous aidera également a rester motivé et
concentré sur vos objectifs a long terme,
méme lorsque les défis se présentent.

Pour définir votre vision et vos objectifs, il
est primordial de les rendre clairs, précis et
mesurables. Vous pouvez les écrire en termes
concrets et en utilisant des chiffres précis.
Cela vous permettra de savoir exactement ce
que vous voulez accomplir et de mesurer vos
progres au fil du temps.

En plus de définir votre vision et vos
objectifs, visualisez-les. Visualiser votre
vision et vos objectifs peut vous aider a les
rendre plus réels et a les intégrer dans votre
subconscient.

Visualiser votre entreprise en train de réussir
et vous en train d'atteindre vos objectifs.
Visualisez-vous en train de prendre les
décisions qui vous meneront a ces résultats.

Enfin, croiyez en vos réves et révez grand. Si
vVOous croyez en eux, vous serez plus motivé et

concentré pour les atteindre.

Croyez en votre succes !
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FICHE PRATIQUE

Les objectifs SMART sont des objectifs
spécifiques, mesurables, réalisables,
pertinents et temporels. Ils sont congus pour
vous aider a définir des objectifs clairs et
atteignables pour votre entreprise ou vous
méme.

LORSQUE VOUS DEFINISSEZ DES OBJECTIFS, ASSUREZ-VOUS QU'ILS
SUIVENT LA STRUCTURE SMART. UTILISEZ LES QUESTIONS CI-DESSQUS
POUR CREER YOS OBJIECTIFS.

SPECIFIQUE

QU'EST-CE QUE JE VEUX
ACCOMPLIR ?

MESURABLE
/
COMMENT SAURAI-JE QU'IL
EST ACCOMPLI ?

REALISABLE
COMMENT L'OBIECTIF
PEUT-IL ETRE ATTEINT ?

PERTINENT
CELA VOUS SEMBLE-T-IL
WVALABLE ?

LIMITE DANS LE
TEMPS
QUAND PUIS-JE ATTEINDRE
CET OBIECTIF ?
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§ ETAPE 3

Créer une équipe solide

Maintenant que vous avez défini votre vision et
vos objectifs pour votre entreprise, il est temps
de commencer a construire votre équipe. La
création d'une équipe solide est Ll'un des
facteurs les plus importants pour le succes de
votre entreprise. Vous ne pouvez rester seul, et
vous avez besoin de personnes talentueuses et
meilleures que vous, pour vous aider a atteindre
vos objectifs.

Le premier et le plus important aspect de la
création d'une équipe solide est de trouver les
bonnes personnes. Recrutez des personnes

talentueuses dans leur domaine, qui sont
passionnées par votre projet et qui partagent
votre vision et vos objectifs. Vous avez besoin
de personnes qui sont prétes a travailler dur et
qui peuvent vous aider a relever les défis que
vous rencontrerez sur votre chemin.

Lorsque vous recrutez des personnes, il est
important de considérer leurs compétences, leur
expérience et leur personnalité. Assurez-vous
également de prendre en compte leur potentiel
futur pour votre entreprise. Vous voulez des
personnes qui peuvent grandir avec votre
entreprise et qui peuvent évoluer pour remplir
des roles clés au fil du temps.
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Une fois que vous avez trouvé les bonnes
personnes, il est important de les intégrer a
votre équipe de maniére efficace. Assurez-
vous de leur donner les moyens de travailler
ensemble de maniére efficace, en établissant
des lignes de communication claires et en les
encadrant adéquatement.

Il est également crucial de développer une
culture d'entreprise solide et positive. Cela
peut inclure des valeurs et des principes
communs, ainsi qu'une approche commune
pour ' atteindre vos objectifs. La culture
d'entreprise peut influencer
considérablement le succes de votre
entreprise, en incitant les gens a travailler
ensemble de maniere efficace et en
renforcant leur engagement envers votre
projet.

Il est avantageux pour votre entreprise de
veiller a ce que votre équipe soit en bonne
santé et heureuse. Assurez-vous de les
récompenser pour leur travail, en leur offrant
des avantages sociaux, des vacances et
d'autres formes de reconnaissance.

En maintenant que vous avez une équipe
heureuse et en bonne santé, vous renforcerez
leur engagement envers votre entreprise et
vous veillerez a ce qu'ils restent motivés et
concentrés.
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FICHE PRATIQUE

Utilisez la méthode AARRR pour votre
recrutement. Cette approche que vous
pouvez mettre en place pour votre
recrutement est découpée en cinq étapes-
clés

Les metrics AARRR appliqués
au recrutement

Découverte de I'entreprise

Contenu {articles de blog, presse,

affres d'emploi) optimisé SEQ
Publications sur les réseaux sociaux Q\ E
Pages Linkedin Entreprise -

# Bouche-3-oreille Linkesin

Acquisition

Engagement du candidat
Activation Acte de candidature pour un poste

Téléchargement d'un livre blanc » E
Suivi de la page Linkedin Entreprise s
Demande de mise en relation sur les

Cangidature

réseaux sociaux Rinkedin

"o

Construction d'un vivier de candidats
Envoi d'emails automatisés

Prise de contact directe
Mailing segmenté par profil
de candidat

Uinkesn

Rétention

Cooptation et ambassadeurs

Recommandation

Cycle de vie du recrutement

Programme Ambassadeurs
. ion directe : Cooptati E
® Campagne auprés des influenceurs
Cooptatien

Revenus Nombre de recrutements réalisés

Soclal Media Bouche-4-oreile

Soclal Medis Bouche-b-oreile

® Recommandation indirecte : Ambassadeurs Influencesrs

® Identification des sources les Sources Codt

plus efficaces
NN < o Comvasionseuring > anrason > cfre
» Coirt global d'un recrutement
Comersion
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ETAPE 4

Développer un plan d'affaires solide

Le développement d'un plan d'affaires solide est
['un des piliers de la création d'une entreprise a
succes.

Un plan d'affaires solide vous permettra de
définir clairement vos objectifs financiers, de
déterminer les étapes nécessaires pour les
atteindre, ainsi que les ressources et les fonds
nécessaires pour les accomplir.

Pour développer un plan d'affaires solide,
définissez clairement vos objectifs financiers.
Cela peut inclure des objectifs a court terme,
tels que la création de produits et la mise en
place de processus opérationnels, ainsi que des
objectifs a plus long terme, tels que la
croissance de votre entreprise et la conquéte de
nouveaux marcheés.

En définissant clairement vos objectifs
financiers, vous pouvez vous assurer que toutes
les activités de votre entreprise sont alignées
sur les objectifs globaux de votre entreprise.
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Il est essentiel de développer un plan
d'affaires solide.

Un plan d'affaires est un document qui décrit
en détail les objectifs de votre entreprise,
votre stratégie pour les atteindre, ainsi que
les ressources et les moyens nécessaires pour
y parvenir.

Un plan d'affaires bien concu est essentiel
pour convaincre les investisseurs potentiels
de financer votre entreprise, pour gquider
votre entreprise dans la bonne direction et
pour vous aider a prendre des décisions
éclairées. Il doit contenir une analyse
approfondie de votre marché cible, de vos
concurrents, de vos forces et faiblesses ainsi
que de votre modele d'affaires.

Pour développer un plan d'affaires solide,
vous devez passer par plusieurs étapes. Tout
d'abord, vous devez définir clairement les
objectifs de votre entreprise et identifier les
opportunités de marché pour votre produit ou
service. Ensuite, vous devez définir votre
stratégie marketing, financiere et
opérationnelle pour atteindre ces objectifs.
Aprés cela, vous devez créer un plan de
gestion des ressources humaines et définir
votre structure organisationnelle. Il est
également important de prévoir un plan de
contingence pour faire face a des situations
imprévues qui pourraient affecter votre
entreprise.
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FICHE PRATIQUE

L'analyse SWOT est une méthode d'analyse
stratégique combinant une analyse de
l'entreprise (interne) avec une analyse de
son environnement économique (externe)

Matrice SWOT

Forces

Personnel, équipe Ressources financiéres

Naotoriété, image de marque Vulnérabilité
Locaux vitustes

Opportunités

Retrait d'un concurment Mouveau concurrent

Changement de |3 Iégislation Evolution de la technologie

Partenariat Evolution de la demande, des modes et
tendances

Actions a entreprendre
Forces Faibl

Les maintenir, les développer ¥ remédier, les compenser

Opportunités

Les saisir @n prierisant Les contrer
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ETAPE 5

Lancement de l'entreprise

Le lancement d'une entreprise est un processus
passionnant, mais qui peut étre intimidant. Pour
maximiser vos chances de succes, il est
important de suivre certaines étapes clés.

La premiére étape est de faire des recherches et
d'élaborer un plan d'affaires. Cela implique
comme nous l'avons vu, de rechercher votre
marché cible, de déterminer votre offre unique
et de rédiger un plan d'affaires détaillé qui
détaille votre stratégie de marketing, vos
objectifs de croissance et votre structure
organisationnelle.

Une fois que vous avez un plan d'affaires solide,
vous devez trouver des sources de financement
pour lancer votre entreprise. Cela peut inclure
des préts, des investisseurs, du capital de risque
ou méme des subventions. Il est important de
trouver la'source de financement qui convient le
mieux a votre entreprise et de vous assurer que
vous avez suffisamment de financement pour
couvrir vos dépenses initiales.
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Il est également important de choisir la
bonne  structure juridique pour votre
entreprise, que ce soit une entreprise
individuelle, une société ou une coopérative.
La structure juridique que vous choisissez
aura un impact sur la maniere dont vous
gérez votre entreprise, les taxes que vous
payez et la maniere dont vous étes solidaires
des dettes de l'entreprise.

Une fois que vous avez choisi la structure
juridique appropriée, vous devez vous
inscrire auprés des autorités compétentes,
telles que le registre du commerce et des
sociétés ou le registre des entreprises. En
fonction de votre secteur d'activité, vous
devrez peut-étre obtenir des permis et des
licences pour vous conformer aux
réglementations locales et nationales.

Il est également important de créer une
présence en ligne pour votre entreprise, en
créant un site web et des profils de réseaux
sociaux, ce qui peut étre essentiel pour
attirer de nouveaux clients.

Une fois que vous avez mis en place les
structures de base de votre entreprise, il est
temps de recruter et de former votre
personnel. Recrutez les membres de l'équipe
dont vous avez besoin pour lancer et faire
fonctionner votre entreprise. Assurez-vous de
les former correctement et de respecter les
régles du travail.
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FICHE PRATIQUE

Création Entreprise

Lees points fondamentaux d'un projet pro
Les dtapes pour réussin votre création d'entreprise

MON_PROJET

i Quand ?
Mes forces V' Quoi ? pourquoi ?

Mes faiblesses 00? Comment?

LES RESSOURCES

CFE URSSAF
Comm' §iE

Domaine
o Concurrence
M—o @ Clientéle
- @@D‘
_4’"’ @ Recette,

m Dépenses
H STATOT

MON ENTREPRISE

Inscription
* Marketing gestion
Réalisation
" VOUS DE JOUER!

A
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ETAPE 6

Stratégie marketing

Maintenant que vous avez défini votre produit
ou service, votre marché cible et votre offre
unique, il est temps de définir votre stratégie de
marketing. Laistratégie de marketing est le plan
que vous utilisez pour promouvoir votre produit
ou service aupres de votre marché cible. C'est la
facon dont vous allez vous faire connaitre et
comment vous allez communiquer les avantages
de votre produit ou service a vos prospects.

Le marketing peut prendre plusieurs formes,
allant du marketing en ligne au marketing
traditionnel en passant par le marketing hors
media et les relations publiques. Il est important
de choisir les médias qui conviennent le mieux a
votre marché cible et a votre produit ou service.
Par exemple, si votre marché cible est constitué
de jeunes consommateurs, il peut étre judicieux
d'utiliser "les réseaux sociaux pour vous faire
connaitre.

Si votre marché «cible est constitué de
professionnels, il peut étre plus judicieux
d'utiliser des publications professionnelles ou
des événements de l'industrie pour vous faire
connaitre ou des réseaux sociaux dédié.
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Il est important de consacrer suffisamment
de temps et de ressources a la mise en ceuvre
de votre stratégie de marketing pour vous
assurer de maximiser les retours sur
investissement.

Cela peut inclure la mise en place d'un
budget marketing, la mise en place de
systémes de suivi pour mesurer les résultats
et la mise en place d'une équipe dédiée a la
mise en ceuvre de votre stratégie.

L'objectif principal de votre stratégie de
marketing est de créer une présence solide
pour votre entreprise auprés de votre marché
cible et de vous faire connaitre en tant que
leader de Ll'industrie. Evangélisez votre
marché.

En utilisant une combinaison de techniques
de marketing ciblées, vous pouvez non
seulement attirer l'attention de votre marché
cible, mais aussi les inciter a acheter votre
produit ou service.

Rappelez-vous, le marketing est un élément
clé de la réussite de votre entreprise. Il est
donc important de prendre le temps de bien
le planifier et de le mettre en ceuvre de
maniere efficace. Si  vous le faites
correctement, vous verrez que votre
entreprise connaitra une croissance rapide et
que vous serez en mesure d'atteindre vos
objectifs de facon plus rapide et plus
efficace.
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FICHE PRATIQUE

La stratégie marketing est essentielle pour
le lancement d'une entreprise réussie. C'est
la facon dont vous allez communiquer avec
votre public cible et leur faire connaftre
votre entreprise.

0 Acquisition
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02 T 0 Rétention
—_
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Exerriphe :Landing page. Retargeting,
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Referral 04 _

Comment créer des prascripteues T Revenu
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Pxompernies - Comment généner du s !
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ETAPE ]

Le mindset de l'entrepreneur

Créer un bon mindset pour entrepreneur est
crucial pour réussir dans l'entrepreneuriat. Etre
entrepreneur implique de nombreux défis, de
l'incertitude et de l'adversité, il est donc
important d'avoir une mentalité forte et positive
pour surmonter ces obstacles. Voici quelques
conseils pour créer un mindset solide en tant
qu'entrepreneur.

Tout d'abord, adoptez une mentalité de
croissance. Les entrepreneurs doivent étre préts
a apprendre et a s'adapter en permanence. Cela
signifie que vous étes ouvert aux changements,
aux défis et aux erreurs, car vous voyez ces
expériences comme des occasions
d'apprentissage.

Les entrepreneurs qui adoptent une mentalité de
croissance sont plus flexibles et plus résilients
face a l'adversité.

Deuxiéemement, fixez des objectifs clairs et
précis. Les objectifs vous aident a savoir ou vous
voulez aller et vous motivent a travailler dur
pour y parvenir. Etablissez des objectifs SMART
(spécifiques, mesurables, atteignables,
pertinents et temporels) pour vous aider a rester
sur la bonne voie. Des objectifs précis vous
aident a vous concentrer sur ce qui est
important et vous donnent une direction claire
pour atteindre vos objectifs.
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Troisiemement, soyez résilient. Les
entrepreneurs doivent étre résilients face a
l'adversité, car les défis et les obstacles font
partie intégrante de la vie d'un entrepreneur.
Apprenez a vous relever aprés un échec et a
utiliser ces expériences pour vous améliorer.
Les entrepreneurs qui sont résilients ont une
plus grande capacité a gérer le stress et a
surmonter les obstacles.

Quatriemement, entourez-vous de personnes
positives. Entourez-vous de personnes
positives qui vous soutiennent et vous
encouragent a poursuivre vos réves. Evitez
les personnes qui vous découragent ou qui
vous empéchent de réaliser vos objectifs. Les
personnes positives vous aident a rester
motivé et vous apportent des conseils et des
idées nouvelles pour votre entreprise.

Cinquiemement, prenez soin de vous. Les
entrepreneurs doivent étre en bonne santé
physique et mentale pour réussir. Prenez soin
de  vous en faisant de l'exercice
régulierement, en mangeant sainement, en
dormant suffisamment et en pratiquant des
activités qui vous plaisent. Un corps et un
esprit en bonne santé vous aident a gérer le
stress, a'rester concentré et a prendre de
meilleures décisions pour votre entreprise.
soyez persévérant. Les entrepreneurs doivent
étre persévérants pour réussir. N'abandonnez
pas facilement et ne vous laissez pas
décourager par les obstacles. Continuez a
travailler dur pour atteindre vos objectifs.
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FICHE PRATIQUE

Utiliser la méthode P-E-A-R pour booster
votre mindset et atteindre vos objectifs.
modéele PEAR = Les Pensées (P) influencent
les Emotions (E) qui influencent les actions
(A) qui entrainent les résultats (R). Il vous
suffit donc de changer vos croyances ! Pour
vous en convaincre et pour en prendre
conscience, testez cet exercice simple,
étonnant et tres efficace.

Qui me conduit i Une émotion
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MAXIMISEZ VOTRE POTENTIEL
ET TRANSFORMEZ VOTRE BUSINESS

APPREMEZ A CREER UNE ENTREPRISE RENTAEBLE ET IMPACTANTE

EMERRY

Vous étes un entrepreneur ou un dirigeant
d’entreprise en quéte de développement
personnel et professionnel ?

Vous cherchez a améliorer vos compétences,
a surmonter les défis de votre entreprise et
a atteindre vos objectifs ? Je suis la pour
vous aider !

Lorsqu’on est entrepreneur, débutant ou
confirmé, il est primordial de se faire
accompagner et coacher.

Mon processus de coaching est personnalisé
pour répondre a vos besoins uniques. Je
commence par une évaluation approfondie
de vos objectifs, de vos défis et de vos
forces. Ensuite, je travaille avec vous pour
élaborer un plan d’action pour atteindre vos
objectifs.

RESERVEZ VOTRE COACHING OFFERT !
Je vous accompagne
pour exploser votre et dépasser vos objectifs

DECOUVREZ COMMENT DOUBLER OU MEME TRIPLER VOS RESULTATS

%

Je reserve mon coaching
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